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ANNO SCOLASTICO 2015/2016 

DOCENTE Prof.ssa Monica MASOCH   

DISCIPLINA Economia Aziendale 

CLASSE  2 SEZ  C  INDIRIZZO AFM  

LIBRO/I  DI TESTO:  Eugenio Astolfi "VIVERE L'AZIENDA 2" Ed. Mista Tram ontana  
 
U.D. 1: I CONTRATTI E IN PARTICOLARE IL CONTRATTO D I VENDITA 
1. Il contratto di vendita 

1.1 Che cosa esprime la parola “compravendita” 
1.2 Il contratto di vendita (prestazioni e controprestazioni) 
1.3 Stipulazione del contratto di vendita (cenni ad alcune strategie di comunicazione 

nella fase delle trattative: “la tecnica del confronto”) 
1.4 Gli elementi del contratto di vendita 
1.5 Le clausole riguardanti l’imballaggio 
1.6 Le clausole riguardanti il trasporto e la consegna della merce 
1.7 Le clausole riguardanti il pagamento 

 
U.D. 2: LA DOCUMENTAZIONE DELLE VENDITE E L’IMPOSTA  SUL VALORE 
AGGIUNTO Libro di testo da pag. 45 a 77 

. 
Lezione introduttiva: Art. 53 della Costituzione italiana  “Tutti  sono tenuti a concorrere  alle spese 
pubbliche  in ragione  della loro capacità contributiva . Il sistema tributario è informato  a criteri di 
progressività ”.  Il grave problema dell’EVASIONE FISCALE e dell’ELUSIONE FISCALE … 
 
• Le vendite da una azienda ai consumatori finali B2C � obbligo per il fornitore/venditore di emettere lo 

scontrino fiscale  
• Le vendite da un’azienda a un’altra azienda B2B  � obbligo per il fornitore/venditore di emettere la 

fattura  
• Le vendite da una persona fisica ad un’altra persona fisica � nessun obbligo di documentare 

l’operazione salvo il caso delle vendite di beni immobili o di beni mobili registrati 
 
LO SCORPORO DELL’IVA  
 
1. CHE COSA INDICA LA PAROLA “DOCUMENTO”  
2. I MOMENTI DI EMISSIONE DEI DOCUMENTI DI VENDITA 
3. IL DOCUMENTO DI TRASPORTO O CONSEGNA DELLA MERCE 
4. LA FATTURAZIONE DI MERCI E SERVIZI  

- Emissione della fattura: fattura immediata e fattura differita 
- Contenuto della fattura: parte descrittiva e parte tabellare  

5. L’IMPOSTA SUL VALORE AGGIUNTO  
6. LA BASE IMPONIBILE IVA 
7. GLI SCONTI INCONDIZIONATIE CONDIZIONATI 
8. I COSTI ACCESSORI DI VENDITA 
9. GLI INTERESSI PER DILAZIONE DI PAGAMENTO E DI MORA 
10. LE VENDITE AI CONSUMATORI FINALI 
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Approfondimento: La liquidazione dell’IVA - Il meccanismo di “deduzione di imposta da 
imposta” … compare Turiddu  

11. Le fatture con più aliquote iva (il riparto deg li oneri accessori imponibili – il 
coefficiente di riparto)  
 
 
U.D. 3: GLI STRUMENTI DI REGOLAMENTO DEGLI SCAMBI C OMMERCIALI Attività 
svolta come lavoro di approfondimento di gruppo da consolidare all’inizio del prossimo 
anno 
3.1 GLI STRUMENTI ELETTRONICI DI REGOLAMENTO 
3.1.1 L’obbligo principale del compratore 
3.1.2 I bonifici bancari e postali  
- Le coordinate bancarie internazionali (Codice IBAN e Codice BIC) 
3.1.3 I servizi bancari di incasso elettronico 
- Servizio Ri.Ba. 
- Servizio RID 
- Moduli MAV 
3.1.4 La “plastic money” 
- Carta di debito 
- Carte prepagate 
- Pagamenti mobili 
- Carte di credito 
- Carte revolving 
 
3.2 GLI STRUMENTI CARTACEI DI REGOLAMENTO 
3.2.1 I regolamenti in denaro contante (pagamenti cash) 
3.2.2 I regolamenti con assegni 
3.2.3 L’assegno bancario 
3.2.4 L’assegno circolare 
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